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Als traditionelles und inhabergefuhr-
tes Familienunternehmen, setzt die
BGS technic KG seit der Unterneh-
mensgrindung im Jahre 1970 auf
ein dynamisches Wachstum und die
fortlaufende Sortimentserweiterung
von hochwertigen Profiwerkzeugen
mit Schwerpunkt im Bereich Auto-
motive Spezialwerkzeuge. Mit dem
Slogan ,Mehr als nur Werkzeug®
geht auch die Verpflichtung einher,
auf veranderte Rahmenbedingun-
gen im Handel professionell zu rea-
gieren. Das Wichtigste dabei: Si-
cherheit.

Lange Geschichte — Viele
Kontakte

Nicht nur aufgrund der langen Unter-
nehmenshistorie, sondern auch
durch das Bestreben qualitativ hoch-
wertige und innovative Neuheiten zu
entwickeln, unterhalt die BGS tech-
nic KG seit vielen Jahrzehnten eine
hervorragende Kundenbindung zu
tausenden von Handelspartnern und
Kunden. Doch wie prift man geman
der genannten Verordnung neue
und bestehende Kunden schnell und
sicher?

,Eine den Compliance Vorgaben
entsprechende Prifung von Kun-
denkontakten auf dem manuellen
Weg war von Beginn an ausge-
schlossen,

ndel

so Christoph Schottke, Geschafts-
fahrer bei der BGS technic KG.

Viel mehr kam fir diesen wichtigen
Prozessschritt nur eine schnell um-
zusetzende und in unser ERP in-
tegrierbare Losung wie das Sankti-
onslistenscreening der MHP Solu-
tion Group in Frage. Diese Soft-
wareldésung ermdoglicht die zykli-
sche und ad hoc Uberpriifung von
mehreren tausend Kontakten und
sichert uns jederzeit ein sicheres
Handeln zu — und das sogar rechts-
konform protokolliert®, so Schottke
weiter.

S-CHECK®

Fir PRODATIC waren die Anforde-
rungen somit schnell und klar defi-
niert. Die Entwicklung und Integra-
tion einer Standard Schnittstelle
zwischen dem bestehenden ERP-
System und dem Online Sanktions-
listenscreening S-CHECK® der
MHP Solution Group. Das Ziel hier-
bei erklart Schottke so:* Wir méch-
ten einen automatisierten Prifpro-
zess, der ohne Aufwand samtliche
Compliance Richtlinien einhalt und
ein integraler Bestandteil unserer
Systemlandschaft ist. Um dem An-
spruch an eine integrierte L6sung
Rechnung zu tragen, entwickelte
PRODATIC innerhalb kurzer Zeit

eine standardisierte Schnittstelle
zum S-CHECK® System, das nun
Prifdaten innerhalb des Systems
abgleicht und zur Verfligung
stellt®.

Die MHP Solution Group ist seit
2017 PRODATIC Partner und mit
rund 130 Mitarbeitern an 7 Stand-
orten in Europa einer der fiuhren-
den Anbieter von Anwendungen
fur die Versandabwicklung, den
AuflRenhandel und die Lagerlogis-
tik.

Rund 5.000 Kunden nutzen be-
reits die modernen Technologien
und Losungsansatze des Unter-
nehmens und reagieren damit zu-
kunftssicher auf neue Anforderun-
gen und Marktnotwendigkeiten.
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